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           Projekt: Wuzzler 

Projektübersicht 

•Projektidee, Recherche, Produktanalyse 

•Recht, Sicherheit, Technologie 

•Designprozess 

•Produktion 

•Marketing, Kostenrechnung 

•Didaktische Umsetzung  



           Projekt - IDEE 

Die Exklusivität! 

 

 

Ein Produkt, welches niemand benötigt 

aber jeder haben will!! 

Der Standard 



           Recherche 

Wo kann der Wuzzler eingesetzt werden? 

(„Simulierte“ Umfrage durch Schüler der 4MM1) 

•Gasthäuser   

•Jugendzentren 

•Privat 

•Büro    

 
Die nächste EM / WM kommt bestimmt!!! 



       Produktanalyse –  
       Funktion     



       Produktanalyse – 
       Kosten 



           Recht 

•Fragestellung: Liegen alle rechtlichen Voraus-
setzungen vor um die Produktidee realisieren 
u. vertreiben zu dürfen? 
 

•Č  Č  Č 
 

•Beauftragung  einer entsprechenden 
Rechtsanwaltskanzlei zur Überprüfung der 
rechtlichen Veraussetzungen 

 



           Sicherheit 



Tischwuzzler  



Realisierung  



Planungsphase 

CAD - 
Zeichnung  

Material  
Einkauf   

Idee  Skizze 

Realisierung  

Schober Design/Schraubendreher, Blamauer, Bruckner, Flurschütz, Tanzer, 4.7.11/Schlüsselsatz.JPG
Schober Design/Schraubendreher, Blamauer, Bruckner, Flurschütz, Tanzer, 4.7.11/IMGP3470.AVI


Planungsphase 
Spieler 

Realisierung  



Produktionsphase 
Spieler 

Konventionelle Fertigung  

Montage   

CNC- 
Program

m 

CNC -
Fertigung  

Realisierung  
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Erstellung CNC-Programm 

Rohmaterial  

Werkzeuge definieren  

Schnittdaten definieren  

Konturdaten eingeben  

Simulation  

Weitergabe an Maschine  
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•drehen2.wmv 

drehen2.wmv


Marketing 

Die 4 
"P" 

Product 

Price 

Placement 

Promotion 



Marketing 
Fragestellungen zur Ermittlung des Vertriebspotenzials 

• Haben wir das richtige Vertriebsnetz hinsichtlich Breite/Tiefe für neue Produkte? 

• Sind die Vertreter qualifiziert, das neue Produkt zu verkaufen? Ą Schulungen!? 

• Hat der Innendienst noch freie Kapazitäten? 

• Sind die Stärken/Schwächen der wichtigsten Mitbewerber hinsichtlich 
Vertriebsorganisation, Konstruktion, Qualität, Preis, etc. bekannt? 

• Kennen wir unsere Kostenstruktur des neuen Produktes 

• Sind wir in der Lage kundenorientiert am Markt zu operieren? 

• Kennen wir die aktuellen Bedarfsfälle (Angebote) und deren 
Realisierungschancen? 

• Haben wir das Instrumentarium, Kunden mit gezielten Aktionen zu aktivieren? 
Kennen wir Kontaktpersonen? 

• Wie umfangreich muss die Produktdokumentation sein und können wir diese 
zeitgerecht erstellen? 

• Mit welchen verkaufsfördernden Maßnahmen ist unser neues Produkte 
einzuführen? 



Marketing 

Erstellung 

einer 

Portfolio-

Matrix 

Marktgröße 

Marktwachstum 

Branchenrentabilität 

Wettbewerbsintensität 

Substitutionsgefahr 

Konjunkturanfälligkeit 

Versorgungssicherheit 

Innovationspotential 
der Branche 

Kundentreue 

Risiko 

Marktattraktivität A Wettbewerbsvorteile A 

Relativer Marktanteil 

Investitionsintensität 

Wertschöpfung 

Relative Qualität 

Kostenstruktur/-vorteile 

Technisches Wissen 

Marketing-Know-how 

Standort und  
Distributionsvorteil 

Finanzkraft 

Qualität d. Managements 

Marktattraktivität A 

Gesamtbeurteilung Gesamtbeurteilung 

Wettbewerbsvorteile 
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Kostenrechnung 

Absatzkalkulation 

Kalkulation Spieler_Rob.xlsx


     Didaktische Umsetzung 

•LAÜ 
(Laborunterricht) 

•MBBT (Fachkunde) 

•CGFZ (Fachzeichen) 

•AMA (Fachrechnen) 

•DUK 

•RW  

•WSV 

•MBBP (Prakt. 
Unterricht) 

 



Einbindung in DUK-Unterricht 

•Erstellen einer Produktanalyse 

•Erstellen einer Marktanalyse 

•Erstellen einer Potenzialanalyse 

•Aufarbeitung der Unterlagen 

 



Einbindung in der RW-Unterricht 

•Erhebung des Preises der Zukaufteile 

•Erhebung der Materialkosten 

•Erhebung der Produktionskosten 

•Erhebung der Personalkosten 

•Erstellung einer Kostenkalkulation 

•Erarbeitung des Verkaufspreises 

 



Einbindung in den WSV-Unterricht 
 

•Erstellen einer Produktanfrage 

•Erstellen eines Preisangebotes 

•Auftragsannahme mit Bestätigung des 
Auftrages 

•Erstellen einer Rechnung 

 



Einbindung den MBBT-Unterricht 

• Werkstoffauswahl 

• Fertigungsverfahren definieren 

• Fertigungsparameter definieren 

• Werkzeuge 

 



Einbindung in den CGFZ-Unterricht 

•Erstellen einer Handskizze 

•Erstellen einer Einzelteilzeichnung 

•Erstellen einer Gesamtdarstellung 

•Erstellen einer Stückliste 



•Berechnen der  Zerspanungsparameter 

•Rohmaterialverbrauch 

• Festigkeitsberechnung 

Einbindung in AMA-Unterricht 



•Produktion der Wuzzler 

WOrganisation der Zukaufteile 

WMaterialbestellung  

WProduktion der Einzelteile 

WZusammenbau  

WFunktionskontrolle 

 

 

Einbindung in den P-Unterricht 

00009.MTS

