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Projekt: Wuzzler EXiSS

Projektlibersicht

* Projektidee, Recherche, Produktanalyse
* Recht, Sicherheit, Technologie

* Designprozess

* Produktion
 Marketing, Kostenrechnung
e Didaktische Umsetzung
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Projekt - IDEE ChDEsBErsschuLs

Ein Produkt, welches niemand benotigt
aber jeder haben will!!

Der Standard Die Exklusivitat!
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Recherche e

Wo kann der Wuzzler eingesetzt werden?
(,Simulierte” Umfrage durch Schiler der AMM1)

e Gasthauser e
e Jugendzentren e

e Privat @
e Buro @

Die nachste EM / WM kommt bestimmt!!!
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Materialeinsatz X
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Gruppenzugehdrigkeit-Status X
Gefiihlsbindung-Objekibesetzung X
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* Fragestellung: Liegen alle rechtlichen Voraus-
setzungen vor um die Produktidee realisieren
u. vertreiben zu durfen?

o hd o

«C C C

 Beauftragung einer entsprechenden
Rechtsanwaltskanzlei zur Uberpriifung der
rechtlichen Veraussetzungen
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stellen Sie sicher, dass lhre Produkte den jeweiligen Mormen und gesetzlichen Anforderungen
entsprechen und sichern so lhren Markteintritt.

senken Sie lhr Haftungsrisiko.
kiinnen unseren neutralen Prifzeichen gezielt fiir Marketing nutzen.
geben Sie lhren Kunden eine wertvolle Entscheidungshilfe.

verkirzen Sie Entwicklungszeiten und reduzieren die damit verbundenen Kosten.
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CAD - Material
Zeichnung Einkauf
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CNC -
Fertigung

Montage

> Konventionelle Fertigung >

Reallsézungg
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EW[HNC SINUMERIK 8400 TURN (c) Emco

Programm Kanal1

Kanal Reset
Programm abgebrochen

Programm-Editor:
N20 -
N30 G55'%
N40 TRANS 770%
N50 T9 D1% . . .
N60 G96 S250 F0_.25 M4 M38'-
Schnittdaten definieren
N80 G1 X-2%
N90

N100 CYCLE95("6AUSSEN",Z;
N110 %

Konturdaten eingeben

N130 &
N140 T5 D1%
N150 %
N160 G96 S300 FO.1 M4 M8+
N170 CYCLE95("6AUSSEN",0,0,0,0,0-
N180

N190 GO X100 Z100'%
N200 %

N210 T3 D1'%
N7 L

Simulation

Erstellung CNC-Programm
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e drehen2.wmv
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Placement
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Fragestellungen zur Ermittlung des Vertriebspotenzials

Haben wir das richtige Vertriebsnetz hinsichtlich Breite/Tiefe flir neue Produkte?
Sind die Vertreter qualifiziert, das neue Produkt zu verkaufen? A Schulungen!?
Hat der Innendienst noch freie Kapazitaten?

Sind die Starken/Schwachen der wichtigsten Mitbewerber hinsichtlich
Vertriebsorganisation, Konstruktion, Qualitat, Preis, etc. bekannt?

Kennen wir unsere Kostenstruktur des neuen Produktes
Sind wir in der Lage kundenorientiert am Markt zu operieren?

Kennen wir die aktuellen Bedarfsfalle (Angebote) und deren
Realisierungschancen?

Haben wir das Instrumentarium, Kunden mit gezielten Aktionen zu aktivieren?
Kennen wir Kontaktpersonen?

Wie umfangreich muss die Produktdokumentation sein und konnen wir diese
zeitgerecht erstellen?

Mit welchen verkaufsfordernden MalRnahmen ist unser neues Produkte
einzufuhren?



Erstellung
einer
Portfolio-
Matrix

Marktattraktivitat

Marketing
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Marktattraktivitat A Wettbewerbsvorteile A
Marktgrofie Relativer Marktanteil w
Marktwachstum Investitionsintensitat <\

Branchenrentabilitat
Wettbewerbsintensitat
Substitutionsgefahr
Konjunkturanfalligkeit
Versorgungssicherheit

Innovationspotential
der Branche

Kundentreue
Risiko

Wertschopfung
Relative Qualitat
Kostenstruktur/-vorteile
Technisches Wissen
Marketing-Know-how

Standort und
Distributionsvorteil

Finanzkraft
Qualitat d. Managements

Gesamtbeurteilung

Gesamtbeurteilung

G— —— T

Wettbewerbsvorteile




Kostenrechnungpg

Absatzkalkulation



Kalkulation Spieler_Rob.xlsx
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Didaktische Umsetzung

(Laborunterricht) e RW

e MBBT (Fachkunde) o WSV
e CGFZ (Fachzeichen) e MBBP (Prakt.
e AMA (Fachrechnen) Unterricht)
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Einbindung in DUK-Unterricht

e Erstellen einer Produktanalyse
e Erstellen einer Marktanalyse

e Erstellen einer Potenzialanalyse

e Aufarbeitung der Unterlagen
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Einbindung in der RW-Unterricht

e Erhe
e Erhe
e Erhe

e Erhe

oung des Preises der Zukaufteile
oung der Materialkosten
oung der Produktionskosten

oung der Personalkosten

e Erstellung einer Kostenkalkulation

* Erarbeitung des Verkaufspreises
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Einbindung in den WSV-Unterricht

e Erstellen einer Produktanfrage
e Erstellen eines Preisangebotes

e Auftragsannahme mit Bestatigung des
Auftrages

e Erstellen einer Rechnung
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Einbindung den MBBT-Unterricht

 Werkstoffauswahl
* Fertigungsverfahren definieren

* Fertigungsparameter definieren
e Werkzeuge
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Einbindung in den CGFZ-Unterricht

e Erste
e Erste
e Erste
e Erste

en einer Handskizze

en einer Einzelteilzeichnung
en einer Gesamtdarstellung
en einer Stlckliste
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e RohMaterialverBrauch

* Festigkeitsberechnu
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