
Das Multitool für Männer 



Problem 

• 4 Männer haben beim Grillabend das ein 
oder andere Problem.  

 

• Sie sprechen über die Probleme aus dem 
Alltag… 
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Dinge die Männer bewegen 
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• … und finden für alles  

 „Eine Lösung“  

 

Das Multitool 
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Was muss das Multitool können 
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1. Flaschen öffnen 
2. Einkaufswagen bewegen 
3. Tube restlos entleeren     

1. Lange Haltbarkeit  
2. Günstig in  der Anschaffung 
3. Muss in die Hosentasche passen  

1. Man muss Geld damit verdienen 
2. Als Werbeträger dienen 
3. Funktionell  



Patentrecherche 



Produktanalyse 
Multitool  

Schlüsselanhänger mit Funktion 
 Pro 

-- o + ++ 

Funktionalität ++ 

Anwendungen ++ 

Kosten + 

Niro/ Rostfrei ++ 

Design 
 

++ 

Contra 
-- o + ++ 

Marktsättigung - 

Dimension 0 

Lebenserwartung 0 
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Gott sprach: „Es werde Licht“ 
1. Buch Mose (Genesis 1) 
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„Und es wurde Licht“ 
1. Buch Mose (Genesis 1) 

 



WAS IST LICHT? 

•Sichtbarer Bereich 

 (Wellenlänge 400-750 nm) 

 

•Lichtgeschwindigkeit: 300.000 km/sec 

 

•Lichtjahr: 9.463 Milliarden km 
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Der Transistor hatte die Elektrotechnik in 

wenigen Jahren zur Milliardenbranche 

gemacht. 

 

Vom Laser erwartete die Öffentlichkeit 

Ähnliches. 

„Das neue Licht“ - 50 Jahre Laser 



LASER- ARTEN 
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•<1 mW 
•schädigt das Auge 

• ~ 3000 W 

• schneidet Stahl 



LASER AN DER LBS 
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•Arbeitsbereich 

X: 2000 mm 

Y: 1500 mm 

Z: 500 mm 
 

•3D- Technik 
 

•LASER 

3000 Watt 



VORTEILE DES LASERS 
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•  berührungslose und kräftefrei    

    Bearbeitung 

• höhere Bearbeitungsgeschwindigkeit 

•Toleranzen bis 0.05 mm 
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Investitionen in die Ausbildung unseres 
Techniker-Nachwuchses sichern 

unsere Zukunft. 
 

Keine andere Geldanlage bringt 
langfristig eine höhere Rendite... 

 

„Materialbearbeitung mit LASER“ – Dr. Alfred Huttere 



Vermarktungsplan 
• Start 

– „Multitool“ wird auf Messen und in 

Shoppingcenter vorgestellt 

• Werbung, Finanzierung, Vermarktung erfolgt 

indem in verschiedenen Phasen vorgegangen wird         

2012 2012 2012 2012 2013 2013 2013 2013 2014 2014 2014 

Phase 1 Regional und Österreich 

Phase 2 Europa 

Phase 3 Global 



PHASE 1 
ÖSTERREICH 
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Zielgruppen 
ansprechen 

 
„Werbemittel-

Versand“ 

Finanzierungs- 
Aufwand 

 gering halten 
(z.B. eigener PKW) 

 
Versand durch 

Paketdienst 
 



PHASE 2 
EUROPA 

Zielgruppenmarketing auf Nachbarländer ausweiten 

Homepage erstellen – Werbung via Internet 

Bestellungen per e- mail annehmen 

Lieferung per Paketdienst 

Finanzierung aus den Erlösen des Unternehmens 
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PHASE 3 
WELTWEIT 

Homepage mit Bestellsystem erweitern 

Versand per Logistikunternehmen 

Ebay Shop 

Erlöse zu weiteren Produktentwicklungen nutzen 

Werbung im Internet  

Zusammenarbeit mit Künstler für Sonderauflagen 
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Erfolgsmessgrößen 

• Ziele im ersten Jahr 
 Das Produkt im Regionalem und Österreichischem Raum bekannt zu 

machen 

• Ziele in weiteren Jahren 
 Sich in Österreich zu etablieren und im Globalem Markt Fuß zu 

fassen 

• Maßstab für Erfolg/Misserfolg 
Erfolg: über größere Zeiträume ein Umsatzplus im Durchschnitt 
Misserfolg: Stagnation und Umsatzrückgänge 

• Voraussetzungen für den Erfolg 
 Konzentration auf das Produkt und die ständige weiter entwicklung 



Didaktische Umsetzung 
in 4Phasen 

• Phase 1: Analysieren 
 

• Phase 2: Konzipieren 
 

• Phase 3: Entwerfen 
 

• Phase 4: Ausarbeiten     
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Produktkosten 
 des Multitools  

€ 

Materialkosten 1,50 

Produktionskosten 2,00 

Bearbeitungskosten/Werbung/Vertrieb 0,50 

Gewinn 0,50 

Gesamt 4,50 

06.10.2012 Kleinrath, Pollross, Fochler, Höller 37 



Multitool 

DER FILM 
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Firma 

Tool for You GmbH 
Firmensitz  
9490 Vaduz 
Lichtenstein 
www.tool-for-you.com 
 

Firmeninhaber 
 Sascha Kleinrath 
Geschäftsführer 
 Jürgen Pollross 
Prokurist 
 Martin Fochler 
Marketing/Design 
 Gerhard Höller 
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